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ExclusiveGroupdéniche
lesoiseauxraresde l

'

informatique
Intermédiaire
entreles
installateurs
spécialisés et

lesfabricants
dematériel

informatiquedesécurité et

destockage ,

ExclusiveGroup
s' estfaituneréputation
dans la SiliconValleyquiva
luipermettredeconquérir
l

'

Europe.

Etabli à Boulogne-Billancourt
(

Hauts-de-Seine
) ,

Exclusive
Groupemploie127salariésdans
unedizainedepays et a réalisé
l

' andernier82
,6

millions d

' euros
dechiffre d

' affaires
,

dont
40millionsenFrance .

Il n' est
pourtantconnuquedes
spécialistesde la sécurité
informatique et dustockage
dedonnéesde la SiliconValley
et desrevendeursdematériel
detrèshautetechnologie.
LegroupequedirigeOlivier
Breittmayermarieeneffet
lesdernières techniques
de la sécurité informatique
pourentreprises et opérateurs
detélécomsavec l

' undesplus
vieuxmétiersducommerce.

Il estintermédiaire .
« Nous

sommes le brasarmédes
constructeursdematériel
informatiqueenEurope . Nous
leurpermettonsdevendreaux
installateursqui,

eux
,

vendent à

leursclientsfinaux »

, explique le

dirigeant .
« Cesontgénéralement

detrèsgrosboîtierstrèschers
,

difficiles à paramétrer. Nousallons
jusqu' à réaliserdesmaquettes
pourformerlesrevendeurs .

»

ExclusiveGrouptravailleainsi
pourunequarantainede
fournisseursdont il vend
lesproduits - qu' il contribue
parfois à améliorer -

à quelque
1.500clients . Pasplus ,

car il a

fondésonactivitésur
l

' exclusivité .
Il nereprésente

qu'unfournisseurpouruntype
deproduit .

« Nouspouvons

attirerlesmeilleursfournisseurs
enleurpermettantdefaire
de la croissanceenpériode
dedéveloppement »

,

ditOlivier
Breittmayer , quiaffirme
êtresollicitéuneoudeuxfois
parsemaine .

« Nousavons
la chanceenEurope d

' êtreen
retardsurlesEtats-Unis.
Noussuivonslesproduits
lesplusinnovantsquiarrivent
sur le marchéaméricaindesorte
que , lorsque leursfabricants
commencent à songerà l

'

Europe ,

nousavons lessixmoisderecul
nécessairespoursavoir s' ils vont
vraimentmarcher »

,

sefélicite
le dirigeant .

« Notregroupeest
connupourcela et nousavons

beaucoupdecontactsaux
Etats-Unis

,

cesontsouvent
desgensquenousavonssuivis
augrédeleurévolution
professionnelle . »

Avant d

' enarriver là

,

l

'

entreprise
crééeen1995 s' intéressaitaux
marchésdevolume

,

commeles
routeursADSL

,

cesboîtiersqui
permettentdepartagerunaccès
Internethautdébit.
Entrédans la sociétéen2005

,

OlivierBreittmayer décidede
développercettestratégie
d

' exclusivité . En2007
,

l

' entrée
d

' EdmonddeRothschild
InvestmentPartnersaucapital ,

pour 3 millions d

' euros
,

lui
permetdesedévelopperen
Belgique ,

auxPays-Bas et en
Italie

,

d

'

exporterenAfrique
francophoneavant d

' ouvrir
unesuccursaleauPortugal

et deréaliseruneacquisition
enGrande-Bretagne . Suivront

la Suèdepuis ,

enjanvierdernier
,

la Finlande.
Actuellement

,

l

'

entreprisese
prépare à franchirunenouvelle
étapeenaccueillantunnouvel
actionnairemajoritairequilui
donnera lesmoyensde
s' implantersurlesmarchés
germaniques et auminimumde
doublersonchiffre d

' affaires.
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